
10 idées de business avec Instagram
Cours : Marketing

Il  y  a  beaucoup  de  manières  de  gagner  de  l'argent  avec  un  compte  Instagram  automatisé.  Voici
quelques idées :

• Influenceur de niche : En automatisant la publication de contenus pertinents et attrayants dans un
domaine spécifique, tu peux développer une audience ciblée. Par la suite, les marques qui veulent
atteindre ce public te payeront pour des partenariats ou des promotions de produits.

• Vente de produits : Si tu as une boutique en ligne ou si tu vends des produits physiques, tu peux
automatiser des posts pour présenter tes produits et diriger tes abonnés vers ta boutique en ligne.

• Affiliation : Tu peux gagner de l'argent avec le marketing d'affiliation en automatisant des posts qui
font  la  promotion  de  produits  ou  de  services  d'autres  entreprises.  Tu  gagneras  une  commission
chaque fois qu'un achat est réalisé via ton lien d'affiliation.

•  Vente  de  photographies  ou  d'art  numérique  :  Si  tu  es  un  artiste  ou  un  photographe,  tu  peux
automatiser  la  publication  de  ton  travail  et  diriger  les  gens  vers  une  plateforme  où  ils  peuvent
acheter tes œuvres.

• Cours et consultations : Si tu es expert dans un domaine particulier, tu peux utiliser Instagram pour
attirer  des  clients  potentiels  pour  des  cours  en  ligne,  des  webinaires  ou  des  consultations.
Automatise des posts qui mettent en valeur ton expertise et les services que tu proposes.

•  Publications  sponsorisées  :  Avec  une  grande  base  d'abonnés,  tu  peux  monétiser  ton  compte
Instagram  en  faisant  de  la  publicité  pour  des  marques.  Ces  marques  te  paieront  pour  poster  du
contenu qui met en avant leurs produits ou services.

•  Création  et  vente  de  comptes  Instagram :  Certaines  personnes  créent  et  cultivent  des  comptes
Instagram  autour  de  thèmes  populaires,  puis  les  vendent  à  des  entreprises  ou  des  individus  qui
veulent un compte avec une base d'abonnés déjà établie.

•  Services  de  gestion  de  réseaux  sociaux  :  Si  tu  maîtrises  l'art  d'automatiser  Instagram  et  de
développer une audience, tu peux offrir tes services à d'autres entreprises ou individus. Beaucoup
de  petites  entreprises  cherchent  des  professionnels  des  réseaux  sociaux  pour  les  aider  à  gérer
leurs comptes et à augmenter leur visibilité en ligne.

• Création de contenu premium : Si tu as une certaine expertise ou des compétences spécifiques, tu
peux créer du contenu premium comme des ebooks, des webinaires ou des cours en ligne que tu
peux vendre à ton audience. Par exemple, si tu es un photographe professionnel, tu pourrais créer
un cours en ligne sur la photographie et le vendre à ton audience sur Instagram.
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•  Podcasting  :  Le  podcasting  est  de  plus  en  plus  populaire  et  c'est  un  excellent  moyen  de  se
connecter avec son audience sur un niveau plus personnel. Tu peux utiliser ton compte Instagram
pour promouvoir ton podcast, attirer des invités et même obtenir des sponsors.

Rappelle  toi,  pour  réussir  dans  n'importe  quel  business  en  ligne,  tu  dois  offrir  de  la  valeur  à  ton
public. Alors assure toi que le contenu que tu automatises est non seulement attrayant, mais aussi
utile et pertinent pour tes abonnés ! 

Allez sans plus attendre je te livre 3 solutions différentes pour automatiser ton compte Instagram !
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